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หลกัสูตร กลยุทธ.์...การเพ่ิมยอดขาย

วนัท่ี 17 สิงหาคม 2560  เวลา 09.00 – 16.00 น. 

ณ โรงแรม โกลดอ์อรคิ์ด แบงค็อก (ถนนวิภาวดีฯ-สุทธิสาร)
หลกัสูตร 1 วนั

         ในสภาพของการแขง่ขนัท่ีรุนแรงเช่นน้ี การขายจะประสบความส าเร็จหรือลม้เหลวน้ัน มีปัจจยัต่างๆ มากมายท่ี

ส่งผลกระทบโดยตรง ไม่ว่าจะเป็นสินคา้ พนักงานขาย คู่แขง่ รวมถึงสภาวะแวดลอ้มต่างๆ พนักงานจะตอ้งอาศยัทกัษะ 

เทคนิค ลกูล่อลกูชนในการเพิ่มยอดขายใหไ้ดด้ว้ยการบริหารปัจจยัต่างๆอยา่งมีประสิทธิภาพ หากพนักงานขาดทกัษะ

ดงักล่าวแลว้ ยอดขายยอ่มลดลงอยา่งแน่นอน หรือ เพิ่มขึ้ นอยา่งไม่เต็มท่ี ดงัน้ันจึงจ าเป็นอยา่งยิง่ท่ีพนักงานขายตอ้ง

เรียนรูเ้ทคนิคและยุทธวธีิในการขายและการบริหารยอดขาย เพื่อสรา้งโอกาสแห่งความส าเร็จในการขายและเพิ่ม

ยอดขายในท่ีสุด

         หลกัสตูรน้ีจึงไดพ้ฒันาขึ้ นมาเพื่อใหที้มขายไดเ้รียนรูเ้ทคนิคในการเพิ่มยอดขายอยา่งมีเป็นระบบ ไดส้ ารวจและ

วิเคราะหแ์นวทางการปฏบิติัดา้นงานขายของตน การท ากิจกรรมดา้นการเสนอขายท่ีประยุกตข์ึ้ นใหส้มจริง จนในท่ีสุด

เมื่อจบการอบรม ผูเ้ขา้สมัมนาสามารถสรา้งยุทธวธีิในการเพิ่มยอดขาย และประยกุตต่์อยอดความรูด้า้นการขายได้

ดว้ยตนเอง

วตัถปุระสงค:์

1. เพื่อใหผู้เ้ขา้รบัการอบรมไดท้ราบหลกัการและกลยุทธด์า้นการเพิ่มยอดขายอยา่งเป็นระบบ 

2. เพื่อใหผู้เ้ขา้รบัการอบรมสามารถน าความรูท่ี้ได ้ไปใชใ้หเ้กิดประโยชน์สงูสุดแก่องคก์ร 

หวัขอ้การฝึกอบรม/สมัมนา: เวลา 09:00—16:00 น.

Module 1 โอกาสแห่งการขาย และกลยุทธก์ารเพิ่มยอดขาย

1. เตรียมพรอ้ม!!! ปัจจยัแห่งความส าเร็จในการสรา้งโอกาสทางการขาย เพื่อเพิ่มยอดขาย

2. วิเคราะห.์.....ปัญหาดา้นการขายและแนวทางแกไ้ข

3. เจาะแก่น.....การวิเคราะหค์ู่แขง่ เพื่อแสวงหาโอกาสการขาย

- ใครคือคู่แขง่ - จุดอ่อน จดุแข็งของคู่แข่ง - เปรียบเทียบยอดขาย - การติดตามขอ้มลูและความเคล่ือนไหวคู่แขง่

Module 2 เพิ่มยอดขายดว้ยหน่ึงสมอง สองมือ และความพรอ้ม

4. ปฏบิติัการ ... การเพิ่มยอดขายดว้ยตวัเอง

- สรา้งระบบการท างาน

- การวางแผนเป้าหมายการขายในแต่ละเดือน

- วางแผนการขายใหเ้หมาะเจาะกบัลกูคา้

- การขายอยา่งเป็นระบบเป็นขัน้ตอน

- การจดัเก็บขอ้มลูลกูคา้และความเขา้ใจลกูคา้เป็นรายๆ

- ความสม า่เสมอในการเขา้พบ

- การทบทวนการขาย

- สรา้งพลงัใจ เพิ่มไฟใหต้วัเอง

5. กิจกรรมจ าลองสถานการณก์ารขาย เพื่อหายุทธวธีิการเพิ่มยอดขาย

(ปฏบิติั พรอ้มใหเ้ทคนิค / ความเห็นเพิ่มเติมจากวิทยากร เพื่อใหย้อดขายเพิ่มขึ้ นอยา่งเป็นระบบ)

6. สรุปค าถามและค าตอบ

วิทยากร อาจารยส์ุพจน ์กฤษฎาธาร



บริษัท เพอเฟกท ์เทรนน่ิง แอนด ์เซอรวิ์ส จ  ากดั 

ท่ีอยู่ 16/54 แขวงแสมด า เขตบางขุนเทียน  กรุงเทพฯ 10150 

Tel. 02-0445895  Mobile. 085-9386299  

เลขประจ าตวัผูเ้สียภาษี 0735553003036

  เช็คขดีคร่อมสัง่จ่าย บริษัท เพอเฟกท ์เทรนน่ิง แอนด ์เซอรว์สิ จ ากดั

  โอนเงินเขา้บญัชีออมทรพัย ์ธนาคารกสิกรไทย สาขา บางบอน เลขท่ีบญัชี 022-3-91431-4

•  ราคารวม เอกสารการอบรม / อาหารว่างและอาหารกลางวันตลอดหลักสูตร
•  เฉพาะนิติบุคคลสามารถหักภาษี ณ ท่ีจ่าย 3% ได้
•  ใบเสร็จค่าลงทะเบียน สามารถน าไปบันทึกหักค่าใช้จ่ายทางบัญชีได้ 200 %

ลงทะเบยีนเพือ่เขา้รว่มสมัมนา

ชื่อบริษัท /หน่วยงาน .................................................................................................................................................................................................

ที่อยู่บริษัท ..................................................................................................................................................................................................................

                  
1. ชื่อ....................................................................................................... ต าแหนง่ .................................................................. Email ..............................................................

2. ชื่อ....................................................................................................... ต าแหนง่ .................................................................. Email ..............................................................

3. ชื่อ....................................................................................................... ต าแหนง่ .................................................................. Email ..............................................................

4. ชื่อ....................................................................................................... ต าแหนง่ .................................................................. Email ..............................................................

5. ชื่อ....................................................................................................... ต าแหนง่ .................................................................. Email ..............................................................
                  

โทรศัพท์ ...................................................................... เบอร์ต่อ....................................................... โทรสาร .............................................

หมายเหต ุ.................................................................................................................................................................................................

หมายเหตุ : ผู้สมัครแจ้งยกเลิกการเข้าอบรมได้ ในกรณีที่ท่านยกเลิกก่อนวันงาน 10 วัน บริษัทฯ จะหักค่าธุรการร้อยละ 15 ของค่าสมัคร และในกรณีที่
ท่านยกเลิกก่อนวันงาน 7 วัน บริษัทฯ คืนเงินร้อยละ 50 ของค่าสมัคร นอกเหนือจากน้ีแล้ว บริษัทฯ จะไม่คืนเงินใดๆ ท้ังสิ้น การจองมีผลเมื่อช าระเงิน
เรยีบร้อยแล้วและแสดงใบ Pay-in เพื่อเปน็หลักฐานในการส ารองท่ีน่ังเท่าน้ัน

อตัราคา่ลงทะเบยีน

ราคาปกติทา่นละ 4,000 บาท + VAT 7% รวมเป็น 4,280 บาท

สมคัรก่อนวนัที่ 10 สงิหาคม 2560   เหลือเพียง! ท่านละ 3,500 บาท (ไม่รวมภาษีมูลค่าเพิ่ม)

หลกัสูตร กลยุทธ.์...การเพ่ิมยอดขาย


